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ПРЕЗЕНТАЦИЯ ДЛЯ НКО.  подготовка

Kandinsky 3.0. fusionbrain.ai/editor/

Презентации бывают двух типов:

дополнение

без выступающего непонятна,  
либо скупа и неинтересна

независимый продукт

понятно о чем идет речь 

без сопровождения

ПРАВИЛА РАБОТЫ С ПРЕЗЕНТАЦИЕЙ

Ваша презентация должна содержать смысл и «говорить» в ваше отсутствие

Источники: 1. ПАО Сбербанк https://www.sberbank.com/common/img/uploaded/files/info/sber_investor_day-strategy_2023_ru.pdf 
2. Фрипик. база изображений. https://ru.freepik.com/free-vector/gradient-business-presentation-template-vector-with-editable-text-collection_17213632.htm#fromView=search&page=1&position=17&uuid=c1e534eb-ea05-4802-a42a-3fe14a0cc354 2
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П Р Е З Е Н ТА Ц И Я  Д Л Я  Н КО.  п о д г о то в к а

1. 
формируем цель 

презентации

2. 
анализируем 

аудиторию 
выступления

3. 
пишем текст 

выступления/ 
доклада

Только, когда у вас есть текст

и представление об аудитории и целях презентации


можно приступать к оформлению.

Три этапа до начала оформления:
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П Р Е З Е Н ТА Ц И Я  Д Л Я  Н КО.  п о д гото в к а

Структура презентации под любые цели

По этому принципу выстраивается:

L Сама презентация

L Каждая ее часть

L Каждый слайд

Вступление

что я вижу?

тезис

Основная часть

что это значит?

доказательство

Заключение

что я могу сделать?

вывод
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П Р Е З Е Н ТА Ц И Я  Д Л Я  Н КО.  п о д гото в к а

Kandinsky 3.0. fusionbrain.ai/editor/

Презентация - это ваше сообщение

Структура коммуникации

коммуникатор сообщение канал аудитория

Сообщение об организации 

Ваша презентация
Ваша организация

Рассылка Сотрудники

Онлайн-презентации Волонтеры

Личные встречи Доноры

Партнеры

обратная связь / эффект

Вопросы, отзывы, предложения сотрудничества 

Формы обратной связи

Важно понимать, перед кем вы выступаете, кому отправляете материал
5
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П Р Е З Е Н ТА Ц И Я  Д Л Я  Н КО.  п о д гото в к а

Адаптация структуры под любую НКО 
Пример: вымышленный фонд помощи детям-сиротам

Актуальность:


Что происходит?

Опишите ситуацию с детьми-
сиротами в регионе. Приведите 
статистику.

Пример: 

"Сегодня в России 100,000+ детей-сирот. 
Только 20% находят новые семьи."


Разработки:


Чего мы уже добились?

Указать ваши текущие проекты и 
достижения.


Пример:

"Мы организовали более 50 мастер-
классов и привлекли 200+ волонтеров 
для помощи детям."


Ожидаемый результат:


Что будет, когда добьемся?

Опишите, какого результата вы 
ожидаете достичь благодаря своей 
деятельности.


Пример:

"Благодаря нашим усилиям, дети-сироты 
получат возможности для полноценного 
развития и интегрирации в общество."


Возможность участия:

Как вы можете помочь?

Опишите, возможности участия 
вашей аудитории.


Пример:

"Вы можете оплатить работу педагогов-
воспитателей, содействовать в закупке 
спортивного инвентаря, организовать 
туристический поход"


Контакты (способы связи):


Как связаться если решите?

Укажите способы связи с вашим 
фондом.


Пример:

"Связаться с нами можно по телефону:  
+7 (123) 456-78-90 или по электронной 
почте: mailto:info@charityfund.org.  
Вы можете посетить наш сайт для 
получения дополнительной информации."


Проблематика:


В чем проблема?

Опишите основные проблемы, детей-
сирот.

Пример: 

"Дети-сироты сталкиваются с 
недостатком личного внимания, что 
сказывается на их перспективах в 
жизни."


Цель:

Чего мы добиваемся?

Укажите конкретную цель вашего 
фонда. 

Пример:

"Цель нашего фонда - обеспечить 
каждому ребенку возможность 
развиваться в условиях, максимально 
приближенных к семейным."


Способы решения:


Как можно добиться?

Как вы намерены решать проблему.


Пример:

"Мы планируем внедрять авторские 
методики обучения, проводить 
регулярные мероприятия и мастер-
классы для детей, а также создавать 
партнерства с психологами."
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П Р Е З Е Н ТА Ц И Я  Д Л Я  Н КО.  п о д гото в к а

Kandinsky 3.0. fusionbrain.ai/editor/

НА ПРОЩАНИЕ
Разместите все возможные способы и форматы связи с вашей организацией:

QR-код Телефон Почта Соцсети

Позже он может не вспомнить. 

Время – деньги, а в случае НКО – жизни.

+7 (123) 456-78-90
Тот, кто точно ответит

info@charity.org
Почта, которую прочитают

/charity
ВКонтакте

@charity
Телеграм

+7 (123) 456-78-90
Руководитель

Важно сделать так, чтобы слушатель мог в немедленно попасть на вашу 
страницу в социальной сети, телеграм-канал, добавить ваш контакт в телефон. 
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ПРЕЗЕНТАЦИЯ ДЛЯ НКО.  подготовка

Презентация должна состоять 
из 8-12 слайдов

Меньшее количество не позволит вам раскрыть тему, 
а большее утомит аудиторию.

и д е а л ь н а я  П р е з е н та ц и я

Слайд 1 Слайд 2 Слайд 3 Слайд 4 Слайд 5 Слайд 6 Слайд 7 Слайд 8 Слайд 9

Советы по формированию презентации
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ПРЕЗЕНТАЦИЯ ДЛЯ НКО.  подготовка

Для того чтобы добиться «легкости» в визуальном оформлении 
и наилучшего усвоения информации необходимо исключать  
из текста максимальное количество вводных слов до тех пор, 
пока можно понять смысл фразы.

Визуальная и смысловая легкость достигается сокращением 
текста до минимального смыслового состояния.

Советы по формированию презентации

4 строки, 24 слова

2 строки, 9 слов
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ПРЕЗЕНТАЦИЯ ДЛЯ НКО.  подготовка

Частая ошибка при создании презентации - «Увидели красивое, но хотим по-своему»

Красивый пустой референс или шаблон пытаются заполнить массой текста

Советы по формированию презентации

Сокращайте текст, по описанному ранее правилу!
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